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les écouter, comprendre, etc. 3
Ce « métier » posséde trois volets, en réalité.
Le premier, c'est ma fonction de Senior_ |
Adviser 4 la Banque Pictet, une institution

trés ancienne qui est toujours restée la ‘
propriété de ses dirigeants. Discretement et
trés efficacement, nous nous adressons a de

grands comptes particuliers et les conseillons
sur les problématiques patrimoniales et
celles, spécifiques, des dirigeants lors de
cessions ou de rachats d’entreprises, par

exemple.
Le second ?
.. 1 découle du premier : nous aidons ces

mémes dirigeants a choisir et a investir
leurs actifs dans des placements qui leur
correspondent au travers de la gestion dactifs
sur mesure avec la Banque Pictet ;
je pense aussi & des exploitations viticoles ’
ou des choses de ce genre - mais toujours de
belles aventures - qui exigent plusieurs années
de présence, avec des rentabilités de 3 a 4 %
annuels. Quant au troisiéme volet, il découle
du second puisque je suis également « family |
officer » depuis trés longtemps. I
C'est-a-dire ?
Depuis une vingtaine dannées, nous
conseillons toujours les mémes familles, avec
lesquelles, le plus souvent, nous avons tissé
des relations presque familiales. Nous nous |
connaissons. Nous nous écoutons et nous
avons construit une relation de confiance
basée sur une recherche de sécurité |
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